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El final de
la morositat

es condicions de pagament en tota ad-
quisicid de producte no sén una qiies-
t16 irrellevant de I'intercanvi, en vir-
tutdel valor del diner en el temps, Pel
venedor és molt diferent tenir I'import de la
venda a la butxaca, que no pas que estigui a la
butxaca del client i no li ho pagui, posem per
cas, fins d'aqui a tres mesos, En pactar aquest
aspecte d'una compra es poden donar dues situ-
acions un pel problematiques: 1) que el client
xigeixi al proveidor terminis de pagament
t dilatats, i 2) ?ue quan sigui I'hora de pa-
gar, no pagui 0 ho faci més tard del pactat. Exi-
gir terminis massa llargs obliga el proveidor a
incloure el cost financer del retard en el preu, i
probablement també I'obligara a pagar igual de
tard (si pot) als seus proveidors. Pel que fa a
I'incompliment, genera un cost financer al pro-
veidor, que s’haura d’endeutar per cobrir el re-
tard o I'impagament. Totes dues situacions po-
den esdevenir més problematiques en mercats
en qué el comprador té la paella pel manec.
El 1995, la CE va intervenir de manera feble,
a través d'una recomanacid, amb la finalitat
d'escurcar els terminis pactats entre empreses,
d’harmonitzar les practiques dintre del mercat
tnic, de dotar de major transparéncia els pac-
tes i facilitar el respecte dels terminis amb me-
canismes de sancio més agils. Aquesta voluntat
fou refermada amb la directiva 2000/35/CE, i
encara amb una altre 'any 2011 (2011/7/UE).
En la practica, d’acord amb un recent estudi
de la Plataforma Multisectorial contra la Moro-
sitat (PMCM) a Europa es donen dues situa-
cions molt dtferenclacﬂ;s la dels paisos nordics
icentrals, que entre empreses paguen de mitja-
na a 34 dies i 46, respectivament, i la dels del
sud (Grecia, Italia, Espanya i Portugal), que ho
fan a 102 dies. Les distAncies son més grans en
les compres de 'administracio: 33 dies als pai-
sos nordics, 49 als centrals i 167 al sud. A Fran-

Es una pena que les empreses
hagin de dedicar energies

a tapar forats aliens a la seva
activitat basica

¢a, una llei del 2008 va establir per llei 60 dies
el termini maxim de pagament... i ara estan a
menys de 50. A Espanya som lluny dels estan-
dards anteriors, perd amb la llei 15/2010 a la
ma, les empreses compleixen forca: segons la
PMCM, el 2011 van pagar a 98 dies (la llei diu
que ho havien de fer en 85) i hauran de pagar a
60 a partir de I'l de gener del 2013; en canvi
Iadministracié al 2011 va pagar de mitjana a
162 dies (la llei diu que havien de ser 50 dies)...
i haurien de ser 30 (si, 30!) a partir de I'l de
gener. La erisi no hi ajuda. Si els terminis no es
compleixen, ja es poden imaginar qué passa
amb l'aplicaci6 d’interessos de demora...

Tot plegat una novetat en un pais acostumat
acobrar tard i a pagar tard, afegit ala manca de
convenciment politic en I'aplicacié de la llei.
Perd no pateixin, el problema llati i espanyol
podria tenir els dies comptats també gracies als
socis del nord: una nova directiva europea fixa-
ra condicions més comy u]bives que les actuals.
Aniria bé aquest impuls, ué les empreses
es creen per produir, no per er de financeres.
Es una llastima que hagin de dedicar una part
de les seves valuoses energies a tapar els forats
que son aliens a la seva activitat provocats per
terminis de pagament massa llargs, per no citar
els forats de morosos i impagats que provo-
quen més d'un tancament d’empreses economi-
cament viables pero financerament asfixiades.



